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Time Agristar: forte, treinado e em todo o Brasil

Presentes em todo territdrio nacional, as equipes de atendimento comercial e
tecnico da Agristar tém orgulho em dizer: “Nés entendemos de Brasil”- pagina 4
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Couves-flores hibiidas Alpina & Nevada garantem Linha Tradicional & Blue Line oferecem boas opgdes
seguranca no plantio e alte rendimento de floretes para montagem de hortas domésticas criativas
Ag varedacdes atendam ag duas malores Salba comg criar amblentes adequados ao culthvo de

necessidades do mercadn - Pagina 3 alimentos @ flores mesmo Com pouco espaco - Pagina 6
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aros colaboradores, distribuidoras

e clientes. Apds um ano comple-

tamente desafiador, com uma Co-
pa do Mundo de futebol no Brasil, elaicic
presidencial, escandalos politicos e
SCONSMICOs & intensa varacao climatica, a
agricultura se superou novamente salvan-
do a economia braszileira. A Agristar do
Brasil fez a sua parte, contribuindo para o
mercado de hortalicas e frutas com seu
profissionalismo e aprasentando novida-
des para incorporar as necassidades dos
produtares, como o tomate Predador e &
racula Roka, da linha Topseead Premium.

Temos uma visdo modermna sobre os
desafios da agricultura, buscando ame-
mizar os efeitos das mudancas climaticas,
analisando a necessidade alimentar da
crascente populacdo brasileira e gerando
oportunidades para ¢ ano de 2015, estu-
dando forrmas de estimular a cadeia pro-
dutiva para beneficiar todos os erwol-
vidos,

Serd um ano exigents, em ogue a forca
dos nossos colaboradores, distribuidores
& clientes serd extremamente significativa
na execucan de todas as acdes estrate-
gicas elaboradas para conquistarmos
nossos objetivos,

Muitos lancamentos serdo apresenta-
dos ao longo do ano, principalmente na
Hortitec & no Open Fiald Day, eventos nos
quais ja& estamos trabalhando para expor
as novidades e produtos que contribuirac
para o éxito do produtor, como o agrido
H100, quiabo hibride Esmeralda, tomate
saladette determinado Candieiro e a co-
rhecida abdbora tetsukabuto Takavama.

Cue venha 2015Im

NOSSOS
PARCEIROS

Geocomercial
38 anos de historia
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Fachada da Geocomerclal em Irecé (BA)

Fundada em 1977, a Geacomerdcial iniciou suas
atividades com a instalagdo de pogos tubulares,
passando posteriormente a comercializar
material de construcéo, eletrodomeésticos, antre
outras linhas de produtos, até se consolidar nos
anos 90 como uma emprasa de produtos agr-
colas, insumos e irigacdo.

Desde 1997, a Geocomercial comercializa a
linha de sementes da Topseed Premium. A
parceria com a Agristar nasceu por meio da
Agrossed/Global Crops. “Para nds, a parceria
com a Agristar foi fundamental na comercia-
lizacda de sementes, inclusive na difusdo de
novas técnicas de cultivo, por melo de intercam-
bio de produtores, viagens intemacionais, viabili-
zando a participacio de técnicas da empress em
congressos & feiras agropecuarias, exposicdes
eventos do segmento”, afirma o Gerente
Comerclal e Técnico da Geocomerclal, Marcelo
Dourado Loula.

Segundo ele, o grande incremento nas vendas
da Geocomercial veio com a consolidacao das
cebolas hibridas, segrmento em que a empresa se
tornou grande revendedora das sementes no
Hordeste.

Com cerca de 90 funciondrios, a empresa
atende mais de 1000 clientes nas cinco lojas que
possul, sendo a matriz localizada em Irecé (BAY e
as fillais em Jodo Dourado (BA), Seabra (BA),
Jacobina (BA) e Canarana (BA).

Dentre as atividades desenvolvidas, a Geoce-
mercial presta orientacio técnica aos produtores
de cebola, tomate, cenoura, beterraba, abdbora,
melancia e pimentao do estado da Bahia, alérn de
realizar testes com novas variedades, com tria-
gens e campos demonstrativos a partir de crité-
rics de avaliacio focados na produtividade e
qualidade dos produtos,

De acordo com Loula, as perspectivas para os
proximos anos sio muito positivas. “Pretende-
mos alavancar ainda mais o crescimento, com
possibilidades de aberturs de novas filiais ou

pontos devendas”, conclul,m

Rafael de Morais
&=l ) 1 FremmiLry




PRODUTO &
EM FOCO

Couves-flores hibridas Alpina e

Nevada garantem
plantio e alto rendimento de floretes

Juranca no

Couve-flor Mevada {(ao
centro) e Couve-flor
Alpina (ao lado), ambas
da Topseed Premium

As variedades atendem as duas malores necessidades do mercado

& couve-flor é uma hortalica do tipo
inflorescéncia (conjunto de flores) que
pertence & familla das Brésslcas, asslm
como o repolho, brocolis e couve de fo-
Ihas. Anualmente, sa0 cultivados quase
8.000 hectares de couve-floremtodoo
Brasil, a arande maioria na regido Sul e
Sudeste, devido as condicdes climati-
cas exigidas pela cultura. Mo entanto, a
adaptacso e o melhoramento dos hibwi-
dos, mals tolerantes a oscllacdes cllima-
Heas, tém levado o cultivo para dreas
antes sem producio & destinado o pro-
duto tambem aindustrializacéo.

A apresentacia da couve-flor em
barndejas com filme plastico nas gén-
dolas do supermercado tem atraido a
atengdo do consumidor, Mesmo sando
o consumoe aliida balko no Brasil, a cou-
ve-flar @ uma cultura de alta valor e gue
nos Ultimos anos tem apresentado pre-
o5 atrativos ao produtor, com opor-
tunidades de crescimento, principal-
menite pela busca do consurmldor por
uma almentacdo mals saudavel®, ax-
plica o Especialista em Folhosas ¢ Bras-
sicas da Agristar, Silvio Makagawa.

PERGUNTE AO
ESPECIALISTA

A Topseed Premium possui deis
hibridos de couve=flor gue atendeam as
malores necassidades do mercado. "A
Alpina proporciona seguranca no
plantio & a Nevada oferece qualidads e
refdimento de floretas, Os dols mate-
nais trabalham em conjurto, sendo a
Alpina indicada para o inicio 2 final de
invemo, quando as oscilacies de tem-
peratura sio mals freguentes ¢ a Me-
vada para o Inverno mals intenso, quan-
do existe a necessidade de protegsr a
cabeca da couve-flor do frio para
garantir qualidade de cor e floretes pe-

O

Couve-flor Nevada

(

sadlos, caracteristica forte desta varie-
dade”, afirma o espeacialista.

Dilante da Instabllidade no clima a
cada ano, as couves-flores comuns, gue
preferem locals com clima ameno a frio

ra o desenvolvimento, acabam so-
endo queda de gualidade & nos casos
mais graves, perdas de 1008%.

A couve-flor Alpina possui boa tole=
rancia a variactes climaticas, reduzinda
perdas 2 resisténcla a Xanthomaonas
campestris pv. campestris (Xoc), bac-
téria causadora da podriddoc negra,
prircipal doenca que atinge a cultura,

YA Alping consegug levar a procdu-
cAo para &reas antes com maloras res-
trictes climéaticas, enqguanto @ Mevada
obtém alta qualidade de floretes exi-
glda e conservas e congelados, gue
poaden tanto ser amazenados como
exportados a regides onde o clima n&o
permnite o cultivo®, cormenta Nakagawa.

O principais polos produtores de
couve-flor no Brasil se encontram em
S&o Paule, Minas (Gerals, Parand, Rio
Grande do Sul, Rio de Jangiro & Santa
Catarina.m

“4 traca das cruclferas (Plutells
xyiostella) & o principal inseto pragsa
das brasslcas em areas tropicals no
munda, devido ao seu ciclo bioldgico
curto e alto potencial reprodutivo. Seu
giclo de vida e muite Influenciado pela

termperatura, podendo haver até 15
gerggoes por ang, A 15° C o ciclo se
completa em 28 dias, ao passo que a
350 C omesmo se reduz para 11dias. No
Brasil, a presenca desta praga tem sido
consiatada duranie todo o ano. Os
danos causados depraciam o produto,
interferam no crescimento da planta e
provocaim até mesmo sua morté ou

perda total. Algumas das dificuldades
observadas para seu controle sea
devemn as areas de cultivo cogxstiram
durante o ang todo com plantas de
idades diferentes, proporcionando &
praga suprimento abundante & con-
tinue de alimento. Diversos inseticidas
auimicos como principios ativos tém
sido wsados contra a traca das crucife-
ras_Entretanto, a Uso continuo e indis-
criminado desses agrotoxicos tem se
ecionado populacdes resistentes,
obrigando o: produtores a aplicarem
doses cada vez mais elevadas, tornan-
do o controle da praga cada vez menos
eficiente.; Diante da dificuldade de con-
trole ocasionada pela resistencia, alter-
nativas tém sido buscadas por meio de
metodas biologicos, como o Bacillus
thuringiensis produzidos comercial-
mente para esta finalidade para o con-
trole de pragas. Outra linha de pesgui-
58 530 05 parasitdides como Diadeg-
ma nsulare e Microplitis pluteliae. Mas
cComo Nao existe um metocdo total-
mente eficaz, tanto guimico como bio-

l&gico ou cultural, 8 manaira mais racio-
nal de controlar esta praga € a combi-
nacao de todos eles, buscanda rotacio-
nar o plantio de brassicas com culturas
fao hospedeiras: eliminar os réstos de
plantas o mais répido possivel; promo-
ver o egullibrio nutricional das plantas
para reduzir suscetibilidade; e combi-
nar & rotacionar o5 principios ativos
dos insaticidas indicados para a cultura
com inseficidas biolégicos ou insetos
predadores”’. B
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. ‘__:.-_ A Agristar ests sempre focada no treinamento das equipes de distribuidore g
= @ revendedores para que o atendimento ao produtor seja de qualidade

Presentes em todo territério nacional, as equipes de
atendimento comercial e técnico da Agristar tém orgulho
em dizer: “Nés entendemos de Brasil”

sidades do produtor & consumidor

final, a Agristar procura aperfeicoar
constantemente as duas frentes de atua-
¢cao da empresa, o atendimeanto comercial
e técnico. Uma difunde a tecnologia que
existe por meio do desenvolvimento de
procdutos que atendam as necessidades clo
mercado e a cutra capacita por meio de
treinamentos regulares &s equipes proprias
e dos parceiros comerciais para melhor
orientar os produtores.

"As equipes de atendimento comercial e
técnico estdo presentes em todo o pais,
atendendo a todo tipo de cliente, de pro-
dutor & vivelrista, pegquencou grande, vare-
lista ou atacadista. Aluamos em sinergia
Ccom NOssos parcelros, sejam eles distribui-
dores, revendas, representantes ou equipe
propria. Nosso atendimento & padroni-
zado, com processos e informacdes inte-
gracas. Isso nos garante a qualidade do
atendimenta em qualguer canto do pals e
para qualguer tipo de cliente”, afirma o
Gerente de Marketing da Agristar, Marcos
Vielra.

E ")‘ empre focada em atender as neces-

Acompanhamento técnico

e comercial

Ma Agristar, cada profissional de atendi-
mento externo, seja ele comercial ou técni-
co, possui um planejamento anual de visitas

Aliada az
estagbes
experimentais
e ats
Especialistaz
de Grupo de
Cultura, as
equipes
prestam um
atendimento
altamente
técnico na
ponta

Os tecnicos
procuram estar
sempre proximos
dos= clientes,
buscando entender
e atender as
necessidades e
demandas




Palestras ¢ dias de campo sao ferramentas importantes
para levar informacdes e novidades aos produtores
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As equipes comercias dos parcelros Agristar
também recebem atencio especlal para gque
possam levar os melhores produtos e
informagoes ate os nossos clientes

acordado com as geréncias, representantes técnicos
de vendas regionais e parceiros comercials., Essa
agenda & divulgada semanalmente para todos da
empresa de forma gue cada profissional extemo seja
localizado. Além dos contatos pessoais, sao
realizados diarlamente contatos via telefone e por
meios eletronicos, como e-mail, portal, WhatsApp,
Skype, entre outros, Cada gestor possui o seu
plangjamento de atendimento & sua carteira de
clientes e as necessidades que passam por época de
semelo e de colheita das lavouras.

“Cada linha comercial tem o seu plangjamento de
atendimento aos distribuidores, revendas e demais
parceiros, com visitas regularas, treinamentos
internos, de campo & ida ao mercado em conjunto.
As equipes das linhas comerclals estio ern contato
constante, com seus parceiros & os ajudam no
atendimento a produtores erevendas, na divulgacao
de produtos e suas técnicas de cultivo, realizacdo de
eventos, campanhas comerciais e de marketing, no
acompanhamento da concorréncla e eventuals
correctes necaessarias”, explica Vieira.

O atendimento técnico € apoiado pela equipe de
Desanvolvimento de Produtos gue viaja o pais
inteiro dando suporte, com treinamentos, palestras e
Idas a campo, além de realizar triagens com
produtores em determinadas regibes. Ja as equipes

£ £ cliente final como foco,

seja ele produtor profissional
ou consumidor home garden”

comerclais realizam reunides de planejamento sobre
as estratégias a serem adotadas em cada regido
a/ou segrmento com os gestores dos parceiros e su-
asequipes.

Estrutura em atendimento

Atualmente, as linhas comerciais da Agristar
agem em formatos diferentes no mercado, A
Topseed Premium atua com equipe prépria (com
representantes e assistentes técnicos de vendas) e
distribuidores. Ja as linhas Topseed e Topseed
Garden atuam com distribuidores & grandes clientes
atacadistas. Por sua vez, a Superseed atua com re-
vendas comercials exclusivas, representantes co-
merciais e atendimento direto {(gerente e assistents
téchico de venda) e a Solars atua com venda direta
para grandes clientes,

“Apesar desta diversidade de estratégias, nosso
grande diferencial se sustenta na parceria sdlida que
temos com distribuidores, revendas e clientes dos
mals diversos tipos de atuacao, priorizando sempre
o cliente e suas necessidades especificas, Mo total
temos mais de 250 pesscas envolvidas no aten-
dimente técrico e comercial externc e intermo em
todo o pals, entre distribuidores, revendas exclusi-
vas, representantes e atendimento direto, isso sem
contar com as eguipes dos atacadistas que tamben
atuam com algumas de nossas linhas e gue chegam a
rmais de 2 mil pessoas”, comenta Viera,

Capacitacoes e Treinamentos

Anualmente, a Aaristar promove o ETEC (Encon-
tro dos Técnicos), no mesmo pariodo da Hortitec e
Open Field Day, na Estacao Experimeantal de Santo
ANtoNIo de Posse (SP), onde realiza palestras técni-
cas a de gestdo e treinamento de campo, repas-
sando as linhas de produtos & oferecendo novas
Informacoes técnlcas para cultivo. Alem disso, cada
linha comercial possui seu plansjamento de treina-
mento técnico e comercial, com palestras, capaci-
tacdes intermas e no campo € até mesmo nas esta-
cées experimentais. B
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Eimi tode o Brasil, sempre ha um técnlco para §
atender o produtor com informaces sobre

os produtos das linhas comerciais
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Instituto Agristar amplia polos do

Projeto Horta Escolar no pais

[==§

Criado em 2008, o Instituto Agristar
ajuda o Projeto Horta Escolar com a
doacao de mudas e sementes

Criacko em 2008, o Instituto Agristar,
braco de apoio social da Agristar do
Brasil, vem trabalhando em projetos
como o Horta Escolar, que visa desper-
tar entre as criancas o habita da ali-
rentacac saudavel.

O projeto tem como objetivo trans-
formar a horta da escola am umespaco
de aprendizagem,. vinculando teoria e
pratica, conscientizando 0% alunos e
gelus familiares sobre a importancia da
alimerntacio saudivel, Incentivando-os
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a cultivarem hortas domésticas e in-
teragiram corm ¢ meio ambiante,

Em 2014, ern parceira com escolas
dos estados de Goids e S8 Paulo, o
Institute Agristar ampliou as poloes do
Projeto Horta Escolar & colaborou com
a doacdo de sementes e mudas, Em
Orizona (GO}, o projeto passou a fazer
parte de uma Acio do ProEMI/JF
(Projeto Ensing Media Inovador - Jo-
vem de Futuro) e obteve a participa-
cao de 154 alunos nos seis polos de
Crizona, situados em Ubatan, Taqua-
ral, Cachoeaira, Firmeza, Corumbajuba e
Buritizinho.

Jaem 530 Pauls, em parceria oom &
E.M.E.E. Prof. Altalr Rosa Corsl Costa,
e Mogl Minim (SP), © Instituto Agristar
contrdbulu com a doadas de sermentes
para um projeto de sustentabiliclade.
As sernentes doadas foram utilizadas
tanto para o desenvalvimento de uma
harta com os alunos da escola comona
eupasican do trabalho desanvolvido
am felras, onde foram distribuidas co-
mo “papel semente” aos visitantes - pa-

pel reciclado pelas criancas contendo
as sementes da Topsead Garden - para
gue fizessem o plantio das mesmas,
incentivando-as a cultivar tamibbém.

Além do Prajeto Horta Escolar, o
Instlitute Agristar apola tambam o
Jarcim Sensorial, em parceria com a
OMNG Projeto Agua, em Petrdpolis (RJ).
O espaco temn como principal objetivo
oferecer aos deficientes fisicos e visu-
als conhecimantos & téenicas das prati-
cas agricolas, desde solo, plantio, se-
mentes e até a colheita por meio dos
cinco sentides {(audicdo, olfato, pala-
dar. tato e visgo).W

Jardim Sensorial, em Petrdpolis (RJ)

Linha Tradicional e Blue Line oferecem boas

"y opg¢oes para montagem de hortas domésticas criativas

Mantar uma horta dentro de casa ndo
& mals priviléglo de guem tem espaco.
Para s adeptos da alimentacso sau-
daved & organica, a boa noticla & que
com U pouco de inovacas e oriati-
vidade & possivel cultivar alimentos em
gualguer cantinho.

Com uma completa colecio de se-
mentes para ¢ marcacs de hobby e la-
zet, as linhas Tradicional & Blua Line, da
Topseed Garden, oferecern varadades
de hortalicas, ervas e flores para o ano
todo e para todas as regites do Brasil,

Confira algumas iceias para vocéd e
Insplres:

Horta com tubos de PVC e gar-
rafas pet

A horta urbana vertical & uma alter-
nativa ficil e econbmica para cultivar
alimentos em casa. Fara construir o
que seria um grands vaso, pode ser uti-
izado um tubo de PVC de 1 metro de
comprimente & 4 polegadas de dia-
metro, duas garrafas pet de 2 litros e
uma corda de polipropllenc. No cano
de PYC sdo feitos cinco furos, que
distam am rrédia 165 centimetros um

do outro. Para fazer o5 buracos, deve-
s& Usar uma serra copo &, depois, coma
furadeira, fazer pequenos furinhos do
lado oposto do PYC para drenagem da
agua, Para vedar o cano nas laterais po-
dem ser usadas as garrafas pet. O corte
das embalagens deve ser feito prdximo
ap primeiro buraco cortado com serra
copo indo até a borda do PVYC. Depois
dha pronta, @ garrafag encaikada dentro
o tuba,

Para o plantio das mudas deve ser
preparado um substrato contendo ter-

ra natural, argia @ algum composto or-
ganlco. Em meadia, cabam de S ad qui-
los de substrato dentrodo cano com as
proporgies indicadas. Feito isso, a re-
comendacdo & colocar menos da ma-
tade dessa terra no cano &, entao,
acomodar as mudas. Por cima se cola-
caum pouco mals de terra e pitadas de
torta de mamons para fertilizar o solo.
Parapregar o cano na parede, use do-
Is pregos eurna corda de polipropilena,
de mado que o fio “abrace” o wibo nas
duas extrernidades. Se ainda restou
alguma dovida, acompanhe o passo a
passo da construgao da horta vertical
i vicleo! hittpe//alo.boNiBEZOp.
Ainda para guem tern quintal, com
mais espago, & possivel fazer hortas em
caixas, latas e carretel. Vaja como moin-
tar hortas de astilo gastando pouco.
Assista ao video:
http://glo.bo/N3nKAL.

Salba mais sobre as linhas Tradicional
& Blue Line erm: www.agristar.com.br,

Fohte: Globe Rural, adaptada pela
acjuipe do jornal Folha Verde. s
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Topseed Premium promove palestra tecnica

sobre tomates em Araguari (MG)

No dia 29 de janeiro foi realizada em Araguar (MG) uma
palastra técnica sobre a completa linha de tomatss da
Topsesd Pramiurm. O evento superou as expectativas am
COMPAEracan ad ant passado e abteve a participacao de
cerca de 170 pessoas, um publico 100% ligado ao ramo de
tomates na regide.

A palestra foi ministrada per Fabic Meloni (Distribuidor
Plantytec), gue ressaltou o compromisss da Agristar e da
Flantytec em sempre trazer novidades e tecnologias para o
produtor.

Ma prireia parte fol apresentads a linha de pesquisa

170 pessoas ligadas 100% ao ramo de
tomates na regido participaram do evento

Diz Camnp

Vento F1 em Sumidol

TOPs=zp

Em parcera com 2 revenda Comercial Friburguense, a Topseed

am tomates tipo Santa Cruz, com as novidades que astamos
trazendo ac mercado neste segmento. Em seguida o Caribe
foi o destagque comoe uma variedade posicionada para o
mearcacdo de clima seco & de tipo Saladete. Tambern foram
mostradas cultivares para o maior mercado da regido
{Longa vida), coma o Vanto gue tem coma ponto forte a
produtividade e a qualidade. Em seguida foi apresentado o
torrate Dominador, principal produte na regiao e cue
apresantou excelentes resultadces na safra ern 2014, alérn da
seguranca proporclonada no campo devido a sua alta
resisténcia a0 geminivirus, doenca que traz muitos prejuizos
para os produtores de Araguari.

O tomate Predador também recebey grande destagque
como um produto voltado para o perodo de colheita na
seca. "Resistente ao vira-cabeca, o Predador € hoje uma das
melhores opodes do mercado para enfrentar esse tipo de
problema. OQutra panto positivo da variedade & também a
seguUranca que o produter term na hora da comerclallzacao,
devido & firmeza do fruto, coloracsio acentuada e formato
excelente, que garantern possibilidades de venda do fruto
ce Morte a Sul do pais”, afirma o Coordenador Técnico de
Vencdas da Agristar no Cerrado, Douglas Barbosa Machado.m

Premlum realizou ne dia 8 de Janelro, no municiple de Sumldouro (B3,
um dia de visita técnica sobre o tomate hibride Vento, O evento conbou
com a participacdo de 50 produtorss de Sumidourc (RIY e Nova
Friburgo (RJ), que tiveram a cportunidade de conhecer de perio o
potencial produtivo do tormate Vento.

“Mostramos as caractensticas do material e suas vantagens, como
boa cobertura foliar dos frutos e sanidade. Os frutos s8o graddos desde
a primeira penca até o ponteire, firmeas e com bem ernchimento,
aarantindo um peso maior, e consequentemente, maior rendimento por
caixa, O tomate Vento também & resistente As rachaduras, garantindo
maior segurancs no plantio em épocas chuvosas™, afirma o Assistente
Técnico deVendas, Magno Coelho, que conduziu o Dia de Campo. B
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Superseed participa do 10f Campo

A linha de sementes Superseed participou -
ros dias 10, Tl e 12 de fevereiro do 102 Campo De-
monstrativo Alfa, realizado no Planalto Morte,
am Bela Vista do Toldo (SC). Virios materials
Superssed foram semeados @ apresentados no
dia de campo, entre eles a Cenoura Hibrida de
Verdo Erica Fl, Pepine Japonds Hibrido Tikara
F1, Peping Inddstria Lafayvette Classic F1, Malan-
cia Hibricla Vista Fl, Kabocha Kenko F1 e um
nove hibrido de tomate que serd lancado em
breve (TPC18068).

A auposicao dos produtos Suparsesd no
campo demonstrathee fol umna Inlclathva da pro-
pria Cooperalfa (Cooperativa Alfa) o teve como
abjetive onentar seus associados para a8 neces-
sidade de uma diversificacda de cultivas coms
uma alternativa vidvel para incramentar a renda,

Essa & a primeira vez que o everto contou
com a presenca de uma empresa de sementes
de howtalicas. Segundo o representante técnico
da linha em Santa Catarina, Paulo Roberta

Demonstrative Alfa em Bela Vista do Toldo (SC)

Abrau, a particlpacio trouxs anormea res-
ponsabllidace para a Supersesd, "Nossos
abjetivos foram cumpridos, pois os ma-
tediais despertaram o interesse de muitas
associados, destacande-se pela sanida-
de no camps, pely excelente procutivi-
dade e também pela alta qualidada de
frutes”™,

“Buscamos com as%e trabalho iniciar
uma parceria solida coma Cooperalfa em
hortifruticultura, difundindo os materiais
Supersead por todo o Plenalto korte &
dando suporte diretamente &0s produto-
res”, acrescenta o gerante da Supearsead,
André Machadao,

Durante o evanto foram ministradas
palestras bécnicas de cultivo e controle
da doancas, raalizadas pelo Tacnico
Aaricola da Cooperalfa, José Kobaokosk,
qua Ffol responsdvel pelo semeio, tratos
oylturais e apresantacko do campe.

0 gvento superou todas as expecta-
ivas, levando cerca de 5470 participan-
tes para visitar a drea, em sua makoria
associados e putros produtores locais. B

o
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DEPOIMENTOS &

Tomate Serato F1

“Mds plantamos Serato porgue
viviamos plantanco tomate e nao
tinhamos um rendimento de fruto
muito Eom, n&o tinhanmos
guantidade por mil. Hoje plartamos
Serato e temos uma guantidade
rnaior por mil, akénn ce um fruto
mals padrao e graldo, porgue,
MesITe COm a virose, o Serato
ainda recupera o tamanho de fruto,
Por Iss0, nds plantarmos Serato &
Varmos continuar plantanda”. m

Jalapeno Plus

"Apos teste com varias cultivares, notei que a
Jalapefio Plus & a que apresenta melhores resultados
de sanidade no carmpo, além da gualidade do fruto.
A polpa & mals espessa, por 1550 05 TrUtes sao mals
pesados, o que traz um resultado melbor para o
produtor e para a inddstria Ela é resistente a
algumas doencas e tem uma ardéncia superior 45
concomrentes, nos dando um rmaior rendirrento
Industrial, O fato de ter menos cracking em
comparacio a outras cultivares diminui a incidéncia
de antracnose, doenca comum na nossa regida™.m

Tomate Serato F1

"0 Serato & um tomate com
tamanho bor, um tamanho
comercial. Vendea para qualguer
estado em que vai ser
comercizlizade. E um tormate
rjue tem uma Mmaturacdo rapida,
muito boa NEo apresenta
virose. E um tomate que tem a
producdo muito boa, fechando
na faixa dos 450 por mil, com
calxa com 24 kg de fruto”. m

ERRATA

Inforrmamaos que a foto do sécio-diretor da
Oeste Pecuaria, Adelar Geller, fol publicada er-
roneamente na coluna "MNossos Parceiros” da
edicdo 31 do jornal Folha Verde, RDivulgamos
resta edicdo g foto correta do mesmo
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